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Zahn-Budget 
Ein Budget für alles. 



Warum Zahn-Budget? 

Wer wir sind und was wir tun. 2 

 

Das Produkt Zahn-Budget ist so gemacht, dass ein einfacher Prozess 

angefangen von der Beantragung bis hin zur Leistungsabrechnung 

immer sichergestellt ist. Das Produkt leistet immer zu 100% im Budget-Rahmen.  

 

Das Budget steht jährlich zur Verfügung.  

 

Die folgenden Budget-Stufen stehen zur Auswahl: 

 

 500 EUR, 1.000 EUR, 1.500 EUR, 2.500 EUR und 5.000 EUR  
 



Zahn-Budget: Einfach wie die Gutschein-Lösungen 

3 

 

 

 

 

 

 Zahnersatz (zum Beispiel Implantate, Brücken und Kronen) 

 

 Zahnbehandlung (zum Beispiel hochwertige Kunststoff-
Füllungen, Wurzel- und Parodontose-Behandlungen)  

 
 Zahnmedizinische Prophylaxe-Maßnahmen (zum Beispiel 

professionelle Zahnreinigung, Fissuren-Versiegelung)  

 
 Zahn- und Kieferregulierungen (Kieferorthopädie) nach 

Unfällen  

100 % 

Erstattung 



Produktinformationen 
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 Keine Wartezeiten 

 

 GKV und PKV versicherte Personen können gleichermaßen versichert 

werden 

 

 Einheitsbeiträge (0 – 16, 16 – 67 und ab 67) 

  

 Einschluss einer Beitragsbefreiung („+“ Stufe) 

 

 Für Zahn-Budget+ gilt: Es können nur Personen zwischen 16 und 67 Jahren 

versichert werden 
 



Produktinformationen 
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 Bei AG-Finanziert: Es findet keine Gesundheitsprüfung statt. Laufende 

Behandlungen und fehlende Zähne sind mitversichert!  

 

 Nur Fakultativ: Eine Gesundheitsprüfung findet nicht statt. Bei 

Familienangehörigen und Arbeitnehmern werden laufende und angeratene 

Behandlungen ausgeschlossen. Zusätzlich sind fehlende Zähne nicht 

mitversichert. 

 

 Jährliche Zahlung möglich 
 



Preisgestaltung 
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Preisgestaltung 
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Unterstützung 
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 Produktpräsentation: Klar. Einfach. Und auf den Punkt gebracht. Alle 

notwendigen Informationen zum Produkt in einer Präsentation. 

 

 Produktchart: Alle Informationen zum Produkt. Vertrieblich aufgearbeitet auf 

einer Seite. 

 

 Gutschein: Ein Mustergutschein zum Produkt. Eins zu eins Darstellung, wie 

es der Kunde auch bekommt. 

 

 Wettbewerbsvergleich: Unsere wesentlichen Mitbewerber im direkten Fokus.        
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Kontakt 

 

Kompetenzcenter Firmenkunden 

Experten-Telefon: 0202 438-3995 

kompetenzcenter-

firmenkunden@barmenia.de 
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